
REGIONALVERTRIEBSLEITER 
NORD-OST DEUTSCHLAND (W/M/D)

Unsere Philosophie lautet: Improving People’s Lives. Wir glauben fest daran, dass die Arbeit, die wir leisten, das Leben unserer Kunden 
verbessert. Sunrise Medical ist einer der Weltmarktführer in der Entwicklung, Produktion und im Vertrieb von manuellen Rollstühlen, 
Elektrorollstühlen, Elektromobilen und Systemen für perfektes Sitzen und Positionieren. Weltweit arbeiten 2.800 Menschen für Sunrise 
Medical. In Malsch bei Heidelberg, unserem weltweiten Hauptsitz, sind heute ca. 280 Mitarbeiter/innen für unsere Kunden tätig. Wenn 
Sie sich für eine Position interessieren, in der Sie nicht nur Ihre Fähigkeiten einbringen, sondern auch aktiv dazu beitragen können, das 
Leben von Menschen zu verbessern, dann sind Sie bei uns genau richtig. Werden Sie Teil eines engagierten Teams und arbeiten Sie ge-
meinsam mit uns an Lösungen, die den Alltag unserer Kunden bereichern.

DAS SIND IHRE AUFGABEN: 

//  Verantwortung für die Vertriebsstrategie und Umsatzentwick-
lung in der Region

//  Führung und Weiterentwicklung des regionalen Vertriebsteams

//  Regelmäßige Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanaly-
sen

//  Regelmäßige Betreuung bestehender (Keyaccount-)Kunden

//  Aufbau und Pflege von Kontakten zu Entscheidungsträgern und 
Meinungsbildnern im klinischen Umfeld und im Fachhandel

//  Systematisches Berichtswesen

//  Professionelle Budgetplanung für Ihre Vertriebsregion

WIR BIETEN: 

//  Ihre Tätigkeit unterstützt unser gemeinsames Ziel IMPROVING PEOPLE’S LIVES. Jeden Tag aufs Neue tragen Sie dazu bei, das 
Leben unserer Kunden zu verbessern.

//  Dabei finden Sie ein interessantes Aufgabengebiet mit vielfältigen Möglichkeiten fachlich und persönlich zu wachsen vor.

//  Wir ermöglichen eine flexible Arbeitszeitgestaltung sowie zeitweise Arbeit im Homeoffice.

//  Sunrise Medical hat eine teamorientierte und freundliche Unternehmenskultur, die Eigeninitiative und Engagement fördert.

//  Sie erhalten einen praxisorientierten Einarbeitungsplan, sowie ein strukturiertes Onboarding.

//  Wir bezahlen eine attraktive marktgerechte Vergütung.

//  Durch die Möglichkeit des Dienstradleasings fördern wir Ihre umweltfreundliche Mobilität.

//  Um den Teamgeist zu stärken und eine positive Arbeitsatmosphäre zu fördern, veranstalten wir regelmäßig Mitarbeiterfeste.

//  Zudem bieten wir eine Vielzahl betrieblicher Gesundheitsleistungen an.

DAS SIND UNSERE ANFORDERUNGEN: 

//  Kaufmännische Ausbildung oder betriebswirtschaftli-
ches Studium

//  Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb von medizin-
technischen Produkten

//  Nachweisbare Erfolge in der Führung und Motivation 
von Teams

//  Kontakt mit dem Sanitätsfachhandel von Vorteil 

//  Starke Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeit

//  Ausgeprägte Kunden- und Serviceorientierung

//  Hohes Einfühlungsvermögen und Konfliktfähigkeit

//  Hohe Reisebereitschaft innerhalb der Region

IMPROVING 
PEOPLE’S 
LIVES

www.SunriseMedical.de

SUNRISE MEDICAL GMBH

Christiane Manigel, Personal 
Kahlbachring 2-4 
D-69254 Malsch/Heidelberg 
E-Mail: candidate@sunrisemedical.de

Bewerben Sie sich bitte mit Ihren vollständigen Unter lagen 
schriftlich oder per E-Mail unter Angabe des frühesten 
Eintrittsdatums und Ihrer Einkommensvorstellung.


